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******** 

บทคัดย่อ* 
การวิจัยครั้งนี้มีวัตถุประสงค์คือ 1) เพื่อประยุกต์ใช้สุนทรียสาธกในการค้นหาประสบการณ์เชิงบวก

และความประทับใจในการซื้อปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด 2) เสนอแนวทางการเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดให้กับห
จก. ยโสธรศุภนิมิต การวิจัยครั้งนี้เป็นการวิจัยแบบผสมผสาน โดยประยุกต์ใช้ทฤษฎีสุนทรียสาธก ผู้ให้ข้อมูล
หลัก ประกอบด้วย คณะกรรมการ เจ้าหน้าท่ี และเกษตรกรท่ีเป็นสมาชิกกลุ่มเครือข่ายวิสาหกิจชุมชน
เกษตรกรรมยั่งยืนน้้าอ้อม  จังหวัดยโสธร จ้านวน 25 คน  ได้มาจากการสุ่มแบบเจาะจง และเก็บรวบรวม
ข้อมูลด้วยการสัมภาษณ์เชิงบวกแล้ววิเคราะห์หาความถ่ีเพื่อค้นหาจุดร่วมและจุดโดดเด่น ผลการวิจัยพบว่า 

1. ประสบการณ์เชิงบวกและความประทับใจในการซื้อปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดของคณะกรรมการ 
เจ้าหน้าท่ีกลุ่มเครือข่ายวิสาหกิจชุมชนเกษตรกรรมยั่งยืนน้าอ้อม ต้าบล 

น้้าอ้อม จังหวัดยโสธร และกลุ่มเกษตรกร พบว่า มีจุดร่วมที่ส้าคัญ คือ มีคณะกรรมการแนะน้าให้ใช้
ปุ๋ยอินทรีย์ คุณภาพของปุ๋ยอินทรีย์ท่ีมีปริมาณอินทรียวัตถุสูงท้าให้พืชเจริญเติบโตดี แข็งแรง ความสัมพันธ์อัน
ดีกับผู้ผลิต ความมั่นใจในตัวผู้ผลิตท่ีผลิตตามสูตรของกลุ่มฯ และการได้รับการรับรองจากกลุ่มฯ  

2. แนวทางการเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด จ้านวน 8 โครงการ ได้แก่ โครงการท่ี 1 ลุยเกษตรกับ
เพจลุงยูร โครงการท่ี 2 แบ่งปันทดลองปุ๋ยโครงการท่ี 3 แชะ แจก ปุ๋ย โครงการท่ี 4 แปลงทดลองปรับปรุงดิน
และทดสอบประสิทธิภาพปุ๋ย โครงการท่ี 5 ลุงยูรออนทัวร์ พาเบิ่งวิถีเกษตรอินทรีย์ โครงการท่ี 6 คืนก้าไรสู่
สังคม โครงการท่ี 7 สานสัมพันธ์สายใยยั่งยืน และโครงการท่ี 8 ปุ๋ยดีปุ๋ยมาตรฐานกรมวิชาการเกษตรหลังจาก
ได้ท้าการประเมินผลโครงการ พบว่า มียอดขายปุ๋ยอินทรีย์ได้ 247 ตันคิดเป็นร้อยละ 74.85 ของเป้าหมายท่ีต้ัง
ไว้ 
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Abstracts 
The objectives of this research were: (1) to apply appreciative inquiry to collect the 

positive experiences or impression on buying the bio-organic fertilizer product, (2) to set up 

guildelines of increase sales volume of bio-organic fertilizer product of Yasothon Suphanimit 

Part., Ltd. This study was a mixed method research by applied appreciative inquiry theory. 

The key informant were 25 respondent from the committee and farmers' group of Nam Om 

Sustainable Agriculture Community Enterprise Network, Yasothon Province, which were 

purposive sampling. The data were collected by positive interview. Freqeancy were analyzed 

to find convergences and divergences experiences. A result of this study was found in the 

following aspects.  

1. The positive experiences or impression on buying the bio-organic fertilizer 

product found the key convergences experience included: the committee recommends the 

use, the quality of bio-organic fertilizers, good relationships with manufacturers, growing 

plants, high organic content, confidence in producers, certified by the group for use, and 

produced according to the formula of group.  

2. The guildelines to increase sales volume of bio-organic fertilizer product were 8 

projects following: Project 1 Agriculture with Page Lung Yoon, Project 2 Share Fertilizer 

Test, Project 3 Spreading Fertilizer, Project 4 Soil Improvement and Fertilizer Test Field, 

Project 5 Lung Yoon On Tour Organic Farm, Project 6 Returning profits to society, Project 7 

Building sustainable relationships, and Project 8 Good fertilizer, standard fertilizer with 

Department of Agriculture. After projects implementation found that the sale of bio-organic 

fertilizer was 247 tons, it was representing 74.85 percent of the target volumes. 
 

Keywords: Appreciative Inquiry; Bio-Organic Fertilizer; Applying 
 

บทน า           
ประเทศไทยเป็นประเทศท่ีภาคเกษตรนับว่ามีความส้าคัญอย่างยิ่งต่อเศรษฐกิจและสังคม เพราะมี

การจ้างแรงงานสูงถึงร้อยละ 30.9 ของก้าลังแรงงานท้ังประเทศ ครอบคลุมจ้านวนครัวเรือนมากถึง 7,271,759 
ครัวเรือน (ส้านักงานสถิติแห่งชาติ, 2561: ออนไลน์) และสามารถสร้างรายได้ให้ประเทศจากการส่งออกสินค้า
เกษตรต้ังแต่เดือนมกราคมถึงเดือนตุลาคม พ.ศ. 2562 เป็นมูลค่าสูงถึง 44,180 ล้านบาท (ธนาคารแห่ง
ประเทศไทย, 2562: ออนไลน์) โดยมีสินค้าเกษตรส่งออกท่ีส้าคัญ ได้แก่ ข้าว ยางพารา มันส้าปะหลัง ผลไม้ 
สินค้ากสิกรรมอื่น ๆ และผลิตภัณฑ์จากสัตว์ เมื่อพิจารณาสัดส่วนของผลผลิตภาคการเกษตร พบว่า เกษตรกร
ส่วนใหญ่ปลูกพืชเป็นหลัก เช่น ข้าว มันส้าปะหลัง อ้อย ยางพารา ข้าวโพด พืชผัก และผลไม้ เป็นต้น ท้ังนี้  
เกษตรกรได้มีการใช้ปุ๋ยกับพืชเหล่านี้เพื่อเพิ่มประสิทธิภาพในการเพาะปลูก รวมท้ังเพื่อเพิ่มผลผลิตทาง
การเกษตรให้มากขึ้น เนื่องจากปุ๋ยมีธาตุอาหารที่ส้าคัญส้าหรับการเติบโตของพืชปุ๋ยแบ่งเป็น 2 ประเภทใหญ่ๆ 
คือ ปุ๋ยเคมีและปุ๋ยอินทรีย์ซึ่งปัจจุบันปุ๋ยเคมีมีราคาแพงขึ้นและต้องเพิ่มปริมาณในการใช้ปุ๋ยเคมีต่อพื้นท่ี
เพาะปลูกมากขึ้น โดยมีสาเหตุมาจากการขาดธาตุอาหารท่ีเป็นประโยชน์ต่อพืชในดินและดินมีความอุดม
สมบูรณ์ของลดลงจึงท้าให้เกษตรกรผู้ปลูกพืชต้องเผชิญกับปัญหาปุ๋ยราคาแพงขึ้น และส่งผลให้ต้นทุนการผลิต
เพิ่มสูง รัฐบาลและหน่วยงานของรัฐ จึงได้รณรงค์ให้เกษตรกรหันมาใช้ปุ๋ยอินทรีย์ในการปลูกพืชมากขึ้น 
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ประกอบกับกระแสในเรื่องการอนุรักษ์ส่ิงแวดล้อมและรักษาสุขภาพร่างกายมากขึ้น ท้าให้ผู้บริโภคมีแนวโน้ม
ความต้องการบริโภคสินค้าเกษตรอินทรีย์เพิ่มขึ้นท้ังในและต่างประเทศเกษตรกรจึงหันมาใช้ปุ๋ยอินทรีย์ เพื่อ
ปรับปรุงสมบัติดินให้เหมาะสมต่อการปลูกพืช เป็นธาตุอาหารให้พืชได้เติบโต ช่วยลดการใช้ปุ๋ยเคมีและรักษา
ส่ิงแวดล้อม (ชูชาติ พะยอม และคณะ, 2556 : 1-10; มารีนา มาหมื่น และคณะ 2557 : 90-97; ปรัชวนีพิ
บ้ารุง, 2558 : 268-275) 

ปุ๋ยอินทรีย์เป็นปุ๋ยท่ีได้จากอินทรีย์สารซึ่งผลิตขึ้นจากการหมัก สับ บด ร่อน หรือท้ามาจากวัสดุ
อินทรีย์ ได้แก่ ปุ๋ยหมัก ปุ๋ยคอก เศษซากพืชต่างๆ วัชพืช เป็นต้นการใช้ปุ๋ยอินทรีย์จะช่วยท้าให้ดินมีคุณสมบัติดี
ขึ้นทั้งทางกายภาพ ทางเคมีและทางชีวภาพ ประโยชน์ทางกายภาพ ปุ๋ยอินทรีย์ส่งเสริมให้อนุภาคของดินจับตัว
เป็นก้อน ท้าให้ดินมีโครงสร้างท่ีดีและร่วนมีอากาศถ่ายเทได้สะดวก การระบายน้้าดี ความสามารถในการอุ้มน้้า
เพิ่มข้ึน ทางด้านเคมีของดิน ปุ๋ยอินทรีย์สามารถเพิ่มปริมาณธาตุอาหารพืชในดิน เพิ่มความสามารถในการดูด
ซับธาตุอาหารพืช เพิ่มความต้านทานการเปล่ียนแปลงความเป็นกรดด่างของดิน และช่วยลดความเป็นพิษของ
ธาตุอาหารพืชบางชนิด ทางด้านชีวภาพของดิน ปุ๋ยอินทรีย์สามารถเพิ่มแหล่งธาตุอาหารของจุลินทรีย์ดิน ช่วย
เพิ่มปริมาณของจุลินทรีย์ที่เป็นประโยชน์และลดจ้านวนจุลินทรีย์ท่ีเป็นสาเหตุโรคพืชได้ ดังนั้นปุ๋ยอินทรีย์เป็น
วัสดุอินทรีย์ที่ส้าคัญ สามารถช่วยปรับปรุงสภาพดินเส่ือมโทรมให้มีคุณภาพดีเหมาะสมส้าหรับการเจริญเติบโต
ของพืช และเพื่อให้สามารถใช้ทรัพยากรดินได้อย่างยั่งยืน รวมท้ังเป็นการช่วยลดปริมาณขยะและช่วยเพิ่ม
มูลค่าให้กับวัสดุเหลือใช้ทางการเกษตรได้อีกด้วย (บัญชา รัตนีทู, 2555: 115-127; อรประภา อนุกูลประเสริฐ 
และภาณุมาศ ฤทธิไชย, 2558: 81-94) แต่การใช้ปุ๋ยอินทรีย์มักพบปัญหาความไม่สะดวกในการใช้ จึงมีการ
ผลิตปุ๋ยอินทรีย์ในรูปของการอัดเม็ด-ปั้นเม็ดขึ้น เพื่อให้เกษตรกรสามารถน้าไปใช้ได้ง่ายและสะดวกขึ้น ซึ่งใน
ท้องตลาดมีปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดท่ีหลากหลายสูตร หลากหลายยี่ห้อ ให้เกษตรกรได้เลือกซื้อ และเลือกใช้ เป็น
จ้านวนมาก ท้ังยังมีการพัฒนารูปแบบ ภาพลักษณ์ของสินค้าให้น่าดึงดูดให้เกษตรกรเลือกซื้อเพื่อน้าไปใช้ จึง
ท้าให้มีการแข่งขันท่ีสูงขึ้นซึ่งส่งต่อผลยอดขายของปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด หจก. ยโสธรศุภนิมิต ท่ีได้มีการขายส่ง
ให้กับสหกรณ์การเกษตร วิสาหกิจชุมชน และกลุ่มเกษตรกร เพื่อน้าไปจ้าหน่ายต่อให้กับเกษตรกร โดยมี
ยอดขายลดลงจากปี พ.ศ. 2561 ขายได้ 300 ตัน (2,000,000 บาท) แต่ปี พ.ศ. 256 2 ขายได้ 225 ตัน 
(1,500,000 บาท) ดังนั้น หจก. ยโสธรศุภนิมิต จึงต้องการจัดท้าแนวทางการเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด
เพื่อให้มียอดขายเพิ่มขึ้น โดยมีเป้าหมายในปี พ.ศ. 2563 คือ 330 ตัน หรือคิดเป็นเงิน 2,200,000 บาท 

สุนทรียสาธกเป็นเครื่องมือยุคใหม่ท่ีมีประโยชน์เป็นกระบวนการศึกษาค้นหาร่วมกันเพื่อค้นหาส่ิงท่ีดี
ท่ีสุดในตัวคนองค์กรหรือโลกท่ีอยู่รอบตัว โดยใช้ศิลปะของการถามค้าถามเชิงบวกแบบเร็วๆ ส้ันๆ ท่ีน้าไปสู่การ
ส่งเสริมให้องค์กรพัฒนาไปสู่ศักยภาพสูงสุดวงจรสุนทรียสาธกเริ่มจากก้าหนดกรอบปัญหาท่ีต้องการแก้ 
(Define) และท้าการค้นหา (Decovery) ประสบการณ์ท่ีดีท่ีสุดจากนั้นเอาประสบการณ์ท่ีได้ไปสานต่อเป็น
ความฝัน (Dream) วางแผนท้าให้เป็นจริง (Design) และเริ่มต้นท้า (Destiny) (Cooperrider and 

Whitney, 1999 : 10) ซึ่งได้มีน้าสุนทรียสาธกประยุกต์ใช้ประโยชน์ท่ีหลากหลายเพื่อเพิ่มศักยภาพในการ
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แข่งขันขององค์กร ท้ังในด้านการพัฒนาทรัพยกรมนุษย์การเพิ่มศักยภาพพนักงาน การพัฒนาการเรียนรู้ 
รวมท้ังการเพิ่มยอดขายสินค้าและบริการให้มียอดขายเพิ่มขึ้น และสามารถสร้างความพึงพอใจให้กับลูกค้าได้  

จากความเป็นมาและความส้าคัญของปัญหา จึงต้องการศึกษาเพื่อเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด 
โดยการประยุกต์ใช้สุนทรียสาธก เพื่อใช้เป็นข้อมูลในการพัฒนาทางการตลาดเพื่อท้าให้สินค้าเป็นท่ีต้องการ 
สร้างความประทับใจให้กับลูกค้า และสามารถแข่งขันกับสินค้าของคู่แข่งขันท่ีมีอยู่ในตลาดได้รวมท้ังสร้าง
แรงจูงใจให้เกษตรกรในการเลือกซื้อสินค้า เพื่อให้สินค้าประเภทปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดของร้านมีความสามารถใน
การตอบสนองความต้องการผลิตภัณฑ์ของลูกค้าได้จนกระท่ังเกิดความพึงพอใจอย่างสูงสุด 

 

วัตถุประสงค์การวิจัย 
1. เพื่อประยุกต์ใช้สุนทรียสาธกในการค้นหาประสบการณ์เชิงบวกและความประทับใจในการซื้อปุ๋ย

อินทรีย์อัดเม็ด  จากคณะกรรมการ เจ้าหน้าท่ี และเกษตรกรท่ีเป็นสมาชิกของกลุ่มเครือข่ายวิสาหกิจชุมชน
เกษตรกรรมยั่งยืนน้้าอ้อมต้าบลน้้าอ้อม จังหวัดยโสธร  

2. เพื่อเสนอแนวทางการเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดของหจก. ยโสธรศุภนิมิต 
 

ระเบียบวิธีวิจัย 
การวิจัยครั้งนี้เป็นการวิจัยแบบผสมผสาน (Mixed Method Research) โดยเป็นการวิจัยเชิง

คุณภาพ (Qualitative Research) เป็นการเก็บข้อมูลในรูปแบบการสัมภาษณ์เชิงลึกรายบุคคล (Individual 

Depth Interview) และการวิจัยเชิงเชิงปฏิบัติการ (Action Research) โดยให้เจ้าของธุรกิจ คณะกรรมการ 
เจ้าหน้าท่ี และสมาชิกเกษตรกรกลุ่มเครือข่ายวิสาหกิจชุมชนเกษตรกรรมยั่งยืนน้้าอ้อม ต้าบลน้้าอ้อม จังหวัด
ยโสธร มีส่วนร่วมในการท้าแนวทางการตลาด ผู้ให้ข้อมูลส้าคัญ (Key Informants) คือ คณะกรรมการ 
เจ้าหน้าท่ี และสมาชิกเกษตรกรกลุ่มเครือข่ายวิสาหกิจชุมชนเกษตรกรรมยั่งยืนน้้าอ้อม ต้าบลน้้าอ้อม จังหวัด
ยโสธร จ้านวน 25 คน โดยใช้เทคนิควิธีการสุ่มตัวอย่างแบบเจาะจง (Purposive Random Sampling) 

เคร่ืองมือวิจัย  
ผู้วิจัยได้ใช้แบบสัมภาษณ์ มีลักษณะปลายเปิด เป็นแบบสัมภาษณ์เกี่ยวกับประสบการณ์เชิงบวก 

ความประทับใจในการซื้อปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด และข้อเสนอแนะเพื่อพัฒนาปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดให้ดีขึ้น ซึ่งมีลักษณะ
เป็นค้าถามปลายเปิด (Open ended Questionnaire) ให้ตอบโดยเสรี จ้านวน 5 ข้อ 

การเก็บรวบรวมข้อมูล 
การเก็บรวบรวมข้อมูลแบบสัมภาษณ์เชิงบวก มีขั้นตอนด้าเนินการ ดังนี้ 1) ผู้วิจัยท้าได้ขออนุญาต

จากประธานกลุ่มเครือข่ายวิสาหกิจชุมชนเกษตรกรรมยั่งยืนน้้าอ้อมต้าบลน้้าอ้อมจังหวัดยโสธรเพื่อเข้าไปท้า
การสัมภาษณ์ 2) ท้าการนัดหมายวันเพื่อสัมภาษณ์ 3) ท้าการสัมภาษณ์ 4) น้าข้อมูลจากการสัมภาษณ์ไป
วิเคราะห์ข้อมูลต่อไปโดยมีแนวทางการสัมภาษณ์โดยใช้ค้าถาม ดังนี้ 
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การวิเคราะห์ข้อมูล 
การวิเคราะห์ข้อมูลแบบสัมภาษณ์ วิเคราะห์โดยใช้เทคนิคการวิเคราะห์เนื้อหา  (Content 

Analysis Technique) เพื่อท้าการค้นหาความถ่ีของส่ิงท่ีค้นพบ (Discovery) แล้ววิเคราะห์ 1) ปัจจัยจุดร่วม 
(Convergences) ได้แก่ความถี่จากส่ิงท่ีได้ค้นพบต้ังแต่ 3 คนขึ้นไป 2) ปัจจัยจุดโดดเด่น (Divergences) 

ได้แก่ ความถี่ของส่ิงท่ีค้นพบน้อยกว่า 3 คน หลังจากนั้นท้าการวาดฝัน (Dream) การออกแบบ (Design) 

และการลงมือท้า (Destiny) ตามขั้นตอนสุนทรียสาธกเพื่อเสนอแนวทางการเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด
ของหจก. ยโสธรศุภนิมิต 

 

กรอบแนวคิดในการวิจัย 
การศึกษาการประยุกต์ใช้สุนทรียสาธกเพื่อเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดในจังหวัดยโสธรจากการ

ทบทวนเอกสารและงานวิจัยท่ีเกี่ยวข้อง ผู้วิจัยน้ามาก้าหนดเป็นกรอบแนวคิดการวิจัยประกอบด้วย 
 
         ตัวแปรต้น                              ตัวแปรตาม                 ผลลัพท ์
 
 
 
 
 
                                 แผนภาพที่ 1 กรอบแนวคิดการวิจัย 

ผลการวิจัย 
จากการวิเคราะห์ข้อมูลท่ีได้ตามวัตถุประสงค์ของการวิจัย สามารถสรุป ผลการวิจัยได้ดังนี้ 
1. ประสบการณ์เชิงบวกและความประทับใจในการซื้อปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดของสหกรณ์การเกษตร

วิสาหกิจชุมชนและกลุ่มเกษตรกร พบว่า  
ตารางที่ 1 ความถ่ีของจุดเปลี่ยนในการใช้ปุ๋ยอินทรีย์ 
ล าดบั สิ่งที่ค้นพบจากจุดเปลี่ยนในการใช้ปุ๋ยอินทรีย์ ความถ่ี 

1 มีผู้รู้แนะน้าให้ใช้ 6 
2 ปลอดภัย ดีต่อสุขภาพ 5 
3 ต้องการลดต้นทุนการผลิต 4 
4 ต้องการเข้าเป็นสมาชิกกลุ่ม 3 
5 การท้างานร่วมกับกลุ่มปลูกพืชอินทรีย์ 4 
6 รัฐสนับสนุนการท้าเกษตรอินทรีย์ 2 

ยอดขายปุ๋ย
อินทรีย์อัดเม็ด

เพิ่มข้ึน 

โครงการเพื่อเพิ่ม
ยอดขายปุย๋อินทรีย์

อัดเม็ด 

ประสบการณ์เชิงบวก
และความประทับใจของ
ผู้ท่ีซื้อปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด 
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7 ต้องการกลับมาอยู่บ้าน 2 
8 แพ้สารเคมี 2 
9 ผลผลิตพืชอินทรีย์ราคาสูง 2 
10 รู้จักกับกลุ่มปลูกพืชอินทรีย์ 1 
11 เป็นมิตรกับส่ิงแวดล้อม 1 

จากตารางที่ 1 ท้าให้ค้นพบจุดร่วมและจุดโดดเด่นท่ีท้าให้ผู้ให้ข้อมูลเปล่ียนท่ีมาใช้ปุ๋ยอินทรีย์ ดังนี้ 
จุดร่วม คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้วมีความถ่ี 3 คน ขึ้นไปได้แก่ 
1) มีผู้รู้แนะน้าให้ใช้ 2)ปลอดภัย ดีต่อสุขภาพ 3)ต้องการลดต้นทุนการผลิต 4)  ต้ อ ง ก า ร เ ข้ า เ ป็ น

สมาชิกกลุ่ม5) การท้างานร่วมกับกลุ่มปลูกข้าวอินทรีย์ 
จุดโดดเด่น คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้วมีความถ่ีน้อยกว่า 2 คน ได้แก่  
1) รัฐสนับสนุนการท้าเกษตรอินทรีย์ 2) ต้องการกลับมาอยู่บ้าน 3) แพ้สารเคมี 4) ผลผลิตพืช

อินทรีย์ราคาสูง 5) รู้จักกับกลุ่มปลูกพืชอินทรีย์ 6) เป็นมิตรกับส่ิงแวดล้อม 
  

ตารางที่ 2 ความถ่ีของช่องทางที่ท าให้รู้จักปุ๋ยอินทรีย์ 
ล าดับ สิ่งที่ค้นพบจากช่องทางที่ท าให้รู้จักปุ๋ยอินทรีย์ ความถ่ี 

1 คณะกรรมการกลุ่มฯ แนะน้า 12 
2 คนในครอบครัว ญาติพี่น้อง 9 
3 สมาชิกในกลุ่มแนะน้า 8 
4 ผู้ผลิตปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด 7 
5 วิทยากรท่ีมาอบรม 5 
6 เพื่อนบ้าน 4 
7 ส่ือโทรทัศน์ วิทยุ 4 
8 เซลล์ขายปุ๋ย 2 
9 อินเทอร์เน็ต 1 
10 เกษตรต้าบล 1 
11 แผ่นพับ  1 

 

จากตารางที่ 2 ท้าให้ค้นพบจุดร่วมและจุดโดดเด่นของช่องทางท่ีท้าให้รู้จักปุ๋ยอินทรีย์ ดังนี้ 
จุดร่วม คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้วมีความถ่ี 3 คน ขึ้นไปได้แก่ 

1)คณะกรรมการกลุ่มฯ แนะน้า 2) คนในครอบครัว ญาติพี่น้อง 3)สมาชิกในกลุ่มแนะน้า 4) ผู้ผลิต
ปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด 5)วิทยากรท่ีมาอบรม 6) เพื่อนบ้าน 7) ส่ือโทรทัศน์ วิทยุ 



20 Journal of Modern Learning Development 
Vol. 5  No. 4  July – August  2020 

    

 จุดโดดเด่น คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้วมีความถี่น้อยกว่า 2 คน ได้แก่ 1) เซลล์ขายปุ๋ย 2) อินเทอร์เน็ต 3)
เกษตรต้าบล 4) แผ่นพับ 

ตารางที่ 3 ความถ่ีของปุ๋ยอินทรีย์ที่ใช้ 
ล าดับ สิ่งที่ค้นพบจากปุ๋ยอนิทรีย์ที่ใช ้ ความถ่ี 

1 ปุ๋ยกลุ่ม (ปุ๋ยกระสอบขาว) 24 
2 ปุ๋ยตรานกกระเรียน 15 
3 ปุ๋ยคอก 8 
4 ปุ๋ยตรารวงข้าวดาวเกษตร 4 
5 ปุ๋ยตรากุหลาบแดง 2 
6 ปุ๋ยหมัก 1 

 
จากตารางที่ 3 ท้าให้ค้นพบจุดร่วมและจุดโดดเด่นปุ๋ยอินทรีย์ท่ีใช้ ดังนี้ จุดร่วม คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้ว

มีความถี่ 3 คน ขึ้นไปได้แก่ 1) ปุ๋ยกลุ่ม (ปุ๋ยกระสอบขาว) 2) ปุ๋ยตรานกกระเรียน 3) ปุ๋ยคอก 4) ปุ๋ยตรารวง
ข้าวดาวเกษตร 

จุดโดดเด่น คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้วมีความถ่ีน้อยกว่า 2 คน ได้แก่ 1) ปุ๋ยตรากุหลาบแดง 2) ปุ๋ยหมัก 
 

ตารางที่ 4 ความถ่ีของสิ่งที่ประทับใจจากการใช้ปุ๋ยอินทรีย์ 
ล าดับ สิ่งที่ค้นพบจากสิ่งที่ประทับใจจากการใช้ปุ๋ยอินทรีย์ ความถ่ี 

1 คุณภาพของปุ๋ยอินทรีย์ 13 
2 พืชเจริญเติบโตดี แข็งแรง 12 
3 การใช้งานง่าย สะดวก 11 
4 ปรับสภาพดินให้ดีขึ้น 10 
5 ผลผลิตเพิ่มข้ึน 9 
6 ปริมาณอินทรียวัตถุสูง 8 
7 ลดต้นทุนการผลิต 6 
8 ดีต่อสุขภาพ 5 
9 พืชผักรสชาติดี 4 
10 มีความปลอดภัย 4 
11 ราคาถูก 2 
12 ขายผลผลิตได้ราคาสูง 2 
13 กล่ินไม่แรง 2 
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ล าดับ สิ่งที่ค้นพบจากสิ่งที่ประทับใจจากการใช้ปุ๋ยอินทรีย์ ความถ่ี 
14 มีแปลงสาธิต 1 

 

จากตารางท่ี 4 ท้าให้ค้นพบจุดร่วมและจุดโดดเด่นของส่ิงท่ีประทับใจจากการใช้ปุ๋ยอินทรีย์ ดังนี้ 
จุดร่วม คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้วมีความถ่ี 3 คน ขึ้นไปได้แก่ 

1) คุณภาพของปุ๋ยอินทรีย์ 2) พืชเจริญเติบโตดี แข็งแรง 3) การใช้งานง่าย สะดวก 4) ปรับสภาพดินให้ดีขึ้น  
5) ผลผลิตเพิ่มข้ึน 6)  ปริมาณอินทรียวัตถุสูง 7) ลดต้นทุนการผลิต 8) ดีต่อสุขภาพ 9) พืชผักรสชาติดี 10) มี
ความปลอดภัย 

จุดโดดเด่น คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้วมีความถ่ีน้อยกว่า 2 คน ได้แก่ 1) ราคาถูก 2) ขายผลผลิตได้ราคาสูง 
3) กล่ินไม่แรง 4) มีแปลงสาธิต 
 

ตารางที่ 5 ความถ่ีของสิ่งที่ประทับใจเมื่อใช้ปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด หจก. ยโสธรศุภนิมิต 
ล าดับ สิ่งที่ค้นพบจากสิ่งที่ประทับใจเมื่อใช้ปุย๋อินทรียอ์ดัเม็ด  

หจก. ยโสธรศุภนิมิต 
ความถ่ี 

1 คณะกรรมการกลุ่มฯ แนะน้าให้ใช้  11 
2 คุณภาพของปุ๋ยอินทรีย์ 8 
3 ความสัมพันธ์อันดีกับเจ้าของผู้ผลิต 7 
4 พืชเจริญเติบโตดี แข็งแรง 6 
5 ปริมาณอินทรียวัตถุสูง 5 
6 ความมั่นใจในตัวผู้ผลิต 4 
7 ได้รับการรับรองจากกลุ่มให้ใช้ได้ 3 
8 ผลิตตามสูตรของกลุ่ม 3 
9 การใช้งานง่าย สะดวก 2 
10 ราคาถูก 2 

 

จากตารางที่ 5 ท้าให้ค้นพบจุดร่วมและจุดโดดเด่นของส่ิงท่ีประทับใจเมื่อใช้ปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด หจก. 
ยโสธรศุภนิมิต ดังนี้ 

จุดร่วม คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้วมีความถี่ 3 คน ขึ้นไปได้แก่ 1) คณะกรรมการกลุ่มฯ แนะน้าให้ใช้ 2) 
คุณภาพของปุ๋ยอินทรีย์ 3) ความสัมพันธ์อันดีกับเจ้าของผู้ผลิต 4) พืชเจริญเติบโตดี แข็งแรง 5) ปริมาณ
อินทรียวัตถุสูง 6) ความมั่นใจในตัวผู้ผลิต 7) ได้รับการรับรองจากกลุ่มให้ใช้ได้ 8) ผลิตตามสูตรของกลุ่ม 

จุดโดดเด่น คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้วมีความถ่ีน้อยกว่า 2 คน ได้แก่ 1)การใช้งานง่าย สะดวก 2)ราคาถูก 
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ตารางที่ 6 ความถ่ีของสิ่งที่แนะน าให้พัฒนาปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด 
 

ล าดับ สิ่งที่ค้นพบจากสิ่งที่แนะน าใหพ้ัฒนาปุ๋ยอินทรียอ์ัดเม็ด ความถ่ี 
1 มีฉลาก โลโก้ สกรีนบนกระสอบ 11 
2 ปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดคงรูปแข็งแรง ไม่จับตัวเป็นก้อนเมื่อเจอความช้ืน 8 
3 การรับรองจากกรมวิชาการเกษตร 5 
4 มีการปรับราคาลง 2 
5 เพิ่มความแห้งของปุ๋ยอัดเม็ด 1 
6 การโฆษณาและประชาสัมพันธ์ 1 

 

จากตารางที่ 6 ท้าให้ค้นพบจุดร่วมและจุดโดดเด่นส่ิงท่ีแนะน้าให้พัฒนาปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดดังนี้ 
จุดร่วม คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้วมีความถี่ 3 คน ขึ้นไปได้แก่ 1) มีฉลาก โลโก้ สกรีนบนกระสอบ 2) ปุ๋ย

อินทรีย์อัดเม็ดคงรูปแข็งแรง ไม่จับตัวเป็นก้อนเมื่อเจอความช้ืน 3) การรับรองจากกรมวิชาการเกษตร 
จุดโดดเด่น คือ ส่ิงท่ีค้นพบแล้วมีความถ่ีน้อยกว่า 2 คน ได้แก่ 1) มีการปรับราคาลง 2)  เ พิ่ ม ค ว า ม

แห้งของปุ๋ยอัดเม็ด 3) การโฆษณาและประชาสัมพันธ์ 
2. แนวทางการเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด พบว่า  

2.1 กรอบปัญหาท่ีต้องการแก้ (Define) คือต้องการเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดเพื่อพัฒนา
ผลิตภัณฑ์ให้ตอบสนองความต้องการของลูกค้าและประชาสัมพันธ์ปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดของร้านให้เป็นท่ีรู้จักกับ
ลูกค้ากลุ่มใหม่ 

2.2 กระบวนการค้นหา(Define)จากกระบวนการค้นหาท้าให้ค้นพบ จุดร่วมท่ีส้าคัญดังนี้ 
1) จุดเปล่ียนในการใช้ปุ๋ยอินทรีย์ได้แก่มีผู้รู้แนะน้าให้ใช้ปลอดภัยดีต่อสุขภาพต้องการลด

ต้นทุนการผลิตต้องการเข้าเป็นสมาชิกกลุ่มและการท้างานร่วมกับกลุ่มปลูกข้าวอินทรีย์ 
2) ช่องทางท่ีท้าให้รู้จักปุ๋ยอินทรีย์ได้แก่คณะกรรมการกลุ่มฯแนะน้าคนในครอบครัวญาติพี่

น้องสมาชิกในกลุ่มแนะน้าผู้ผลิตปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดวิทยากรท่ีมาอบรมเพื่อนบ้านเซลล์ขายปุ๋ยและส่ือโทรทัศน์
วิทย ุ

3) ส่ิงท่ีประทับใจจากการใช้ปุ๋ยอินทรีย์ได้แก่คุณภาพของปุ๋ยอินทรีย์พืชเจริญเติบโตดี
แข็งแรงการใช้งานง่ายสะดวกปรับสภาพดินให้ดีขึ้นผลผลิตเพิ่มขึ้นปริมาณอินทรียวัตถุสูงลดต้นทุนการผลิตดี
ต่อสุขภาพพืชผักรสชาติดีและมีความปลอดภัย 

4) ส่ิงท่ีประทับใจเมื่อใช้ปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดหจก. ยโสธรศุภนิมิตได้แก่คณะกรรมการกลุ่มฯ
แนะน้าให้ใช้คุณภาพของปุ๋ยอินทรีย์ความสัมพันธ์อันดีกับเจ้าของผู้ผลิตพืชเจริญเติบโตดีแข็งแรงปริมาณ
อินทรียวัตถุสูงความมั่นใจในตัวผู้ผลิตได้รับการรับรองจากกลุ่มให้ใช้ได้และผลิตตามสูตรของกลุ่ม 



Journal of Modern Learning Development  
ปีที่ 5 ฉบับที่ 4 ประจ าเดือนกรกฎาคม – สิงหาคม 2563 

23 

 

5) ส่ิงท่ีแนะน้าให้พัฒนาปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดได้แก่มีฉลากโลโก้สกรีนบนกระสอบปุ๋ยอินทรีย์
อัดเม็ดคงรูปแข็งแรงไม่จับตัวเป็นก้อนเมื่อเจอความช้ืนและการรับรองจากกรมวิชาการเกษตร 

2.3 การวาดฝัน (Dream) ต้องการมีเพิ่มยอดขายเพิ่มขึ้นโดยมีเป้าหมาย คือ ปี 2563 มียอดขาย 
330 ตัน มีลูกค้ารายใหม่เพิ่มขึ้นและจ้านวนลูกค้ารู้จักแบรนด์เพิ่มข้ึน 

2.4 การออกแบบ (Design) ได้ออกแบบแนวทางการเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด ได้ดังนี้ 
1) โครงการลุยเกษตรกับเพจลุงยูร เพื่อเป็นช่องทางการประชาสัมพันธ์ข้อมูลเกี่ยวกับปุ๋ย

อินทรีย์และการท้าเกษตรอินทรีย์ และเพื่อขยายฐานลูกค้าใหม่ 
2) โครงการแบ่งปันทดลองปุ๋ยเพื่อให้ลูกค้าได้ทดลองใช้ปุ๋ยอินทรีย์ 
3) โครงการแชะ แจก ปุ๋ย เพื่อประชาสัมพันธ์ให้กับเกษตรหรือผู้สนใจใช้ปุ๋ยอินทรีย์และ

เพื่อให้ลูกค้าได้ทดลองใช้ปุ๋ยอินทรีย์ 
4) โครงการแปลงทดลองปรับปรุงดินและทดสอบประสิทธิภาพปุ๋ยเพื่อสร้างแปลงทดลอง

ปรับปรุงดินและทดสอบประสิทธิภาพปุ๋ยให้ผู้ท่ีสนใจเกี่ยวกับเกษตรอินทรีย์มาศึกษาดูงาน 
5) โครงการลุงยูรออนทัวร์ พาเบิ่ง วิถีเกษตรอินทรีย์เพื่อหากลุ่มลูกค้าใหม่ และเพื่อสร้าง  
6) โครงการคืนก้าไรสู่สังคม เพื่อสร้างความสัมพันธ์อันดีกับกลุ่มเครือข่ายวิสาหกิจ

เกษตรกรรมยั่งยืน  
7) โครงการสานสัมพันธ์ สายใยยั่งยืนเพื่อสร้างความสัมพันธ์อันดีกับคณะกรรมการและ

พนักงานของกลุ่มเครือข่ายวิสาหกิจชุมชนเกษตรกรรมยั่งยืนน้้าอ้อม 
8) โครงการปุ๋ยดี ปุ๋ยมาตรฐาน กรมวิชาการเกษตรเพื่อให้ได้รับการรับรองมาตรฐานปุ๋ย

อินทรีย์กับกรมวิชาการเกษตรและเพื่อสร้างความน่าเช่ือถือในคุณภาพของปุ๋ยอินทรีย์ 
2.5 การด้าเนินงาน (Destiny) ได้มอบหมายให้ เจ้าของ หจก. ยโสธรศุภนิมิต ทายาทธุรกิจ 

พนักงาน คณะกรรมการและพนักงานของกลุ่มเครือข่ายวิสาหกิจชุมชนเกษตรกรรมยั่งยืนน้้าอ้อม ได้มีส่วนร่วม
ในการด้าเนินโครงการโดยมีผลจากการด้าเนินแนวทางการเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ด ดังนี้ 

โครงการท่ี 1 ลุยเกษตรกับเพจลุงยูร ได้ท้าการสร้างแฟนเพจ “ลุยเกษตรกับเพจลุงยูร” ท้าการโป
รโมทเพจเพื่อให้มีผู้เข้าชมกดไลค์ (Like) กดแชร์ (Share) และมีการลงคอนเทนต์ (Content) เนื้อหาต่างๆ ท่ี
น่าสนใจ เพื่อให้ความรู้เกี่ยวกับดิน การเกษตรอินทรีย์ วิธีการท้าปุ๋ยอินทรีย์ วิธีการใช้ปุ๋ยอินทรีย์ เป็นต้น ผลท่ี
ได้จากการด้าเนินการ พบว่า มีจ้านวนการเข้าถึง 65,100 คน กดไลค์ 398 คน กดแชร์ 274 คน ผู้กดติดตาม 
441คน และรับชม 324 คน  

โครงการท่ี 2 แบ่งปันทดลองปุ๋ยมีการแจกปุ๋ยอินทรีย์ชุดทดลองให้ผู้ท่ีสนใจได้น้าปุ๋ยอินทรีย์ไป
ทดลองใช้ ผลท่ีได้จากการด้าเนินการพบว่า ผู้ทดลองใช้ 67 คน ผู้เข้าถึงโพส51,982 คน กดไลค์โพส 1,472 คน
กดแชร์โพส 248 คนและผู้ซื้อไปใช้ 4 คน  
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โครงการท่ี 3 แชะ แจก ปุ๋ยกระตุ้นให้สมาชิกในกลุ่มเหล่านั้นอยากมีส่วนร่วมโดยการให้ปุ๋ยอินทรีย์
เป็นรางวัล โยการถ่ายรูปมาลงใต้โพสผลท่ีได้จากการด้าเนินการพบว่า จ้านวนผู้เข้าถึงโพส  5,033 คน จ้านวน
ผู้กดไลค์โพส  979 คน จ้านวนผู้กดแชร์โพส 50 คน 

โครงการท่ี 4 แปลงทดลองปรับปรุงดินและทดสอบประสิทธิภาพปุ๋ยโพสกิจกรรมแปลงทดลอง
ปรับปรุงดินและทดสอบประสิทธิภาพปุ๋ยไปแล้วจ้านวน 6 ครั้ง ผลท่ีได้จากการด้าเนินการพบว่าผู้เข้าถึงโพส 
2,745 คนกดไลค์โพส36คนและกดแชร์โพส11คน 

โครงการท่ี 5 ลุงยูรออนทัวร์ พาเบิ่ง วิถีเกษตรอินทรีย์ผลท่ีได้จากการด้าเนินการครั้งท่ี 1ไปศึกษาดู
งานสวนทุเรียนท่ีจังหวัดศรีสะเกษ โดยมีคณะกรรมการกลุ่มเครือข่ายฯ ร่วมเดินทาง จ้านวน 8 คน 

โครงการท่ี 6 คืนก้าไรสู่สังคมโพสภาพและรายละเอียดของสินค้าแปรรูปเกษตรอินทรีย์ท่ีน้ามา
จ้าหน่าย ผลท่ีได้จากการด้าเนินการพบว่า ผู้สนใจและส่ังซื้อสินค้า 4 คน ผู้เข้าถึงโพส 12,048 คน คนกดไลค์
โพส 599 คนและกดแชร์โพส 14 คน 

โครงการท่ี 7 สานสัมพันธ์ สายใยยั่งยืนเข้าร่วมกิจกรรมของกลุ่มเครือข่ายวิสาหกิจชุมชน
เกษตรกรรมยั่งยืนน้้าอ้อมผลท่ีได้จากการด้าเนินการร่วมเป็นวิทยากร จ้านวน 1 ครั้งยอดส่ังซื้อปุ๋ยอินทรีย์ 
จ้านวน 165 ตัน 

จากการด้าเนินแนวทางการเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดของ หจก. ยโสธรศุภนิมิต ใช้งบประมาณ
ด้าเนินการท้ังส้ินจ้านวน 40,976 บาท หลังจากการด้าเนินโครงการไปแล้วบางส่วนต้ังแต่เดือนกุมภาพันธ์ถึง
เดือนมิถุนายน พบว่า ขายปุ๋ยอินทรีย์ได้ 247 ตัน ซึ่งคิดเป็นร้อยละ 74.85 ของเป้าหมายท่ีต้ังไว้ คือ 330 ตัน 
และมียอดขายเพิ่มขึ้นจากปี 2562 คิดเป็นร้อยละ 9.78 เมื่อด้าเนินโครงการถึงเดือนธันวาคม พ.ศ. 2563 คาด
ว่าจะมียอดขายเพิ่มขึ้น และเมื่อพิจารณาตามลูกค้าตามพีระมิดแห่งความจงรักภักดีพบว่า  

1) จ้านวนผู้ท่ีรู้จักรายใหม่ จ้านวน    324 คน 
2) จ้านวนผู้ท่ีทดลองใช้   จ้านวน     71 คน 
3) จ้านวนผู้ท่ีใช้   จ้านวน   692 คน 
4) จ้านวนผู้ท่ีใช้ซ้้า  จ้านวน   635 คน 
5) จ้านวนผู้ท่ีใช้ซ้้าแล้วบอกต่อ จ้านวน   632 คน 
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อภิปรายผลการวิจัย 
การอภิปรายผลการวิจัยครั้งนี้โดยผู้วิจัยจะกล่าวถึงประเด็นท่ีส้าคัญ และประเด็นท่ีน่าสนใจ แล้วจึง

น้ามาอภิปรายผล ดังนี้ 
จากการศึกษาประสบการณ์เชิงบวกและความประทับใจในการซื้อปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดของ

คณะกรรมการเจ้าหน้าท่ีกลุ่มเครือข่ายวิสาหกิจชุมชนเกษตรกรรมยั่งยืนน้้าอ้อมต้าบลน้้าอ้อม จังหวัดยโสธร 
และกลุ่มเกษตรกร พบจุดเปล่ียนในการใช้ปุ๋ยอินทรีย์ ได้แก่ มีผู้รู้แนะน้าให้ใช้ มีวคามปลอดภัยดีต่อสุขภาพ 
ต้องการลดต้นทุนการผลิต ต้องการเข้าเป็นสมาชิกกลุ่ม และการท้างานร่วมกับกลุ่มปลูกข้าวอินทรีย์ ช่องทางท่ี
ท้าให้รู้จักปุ๋ยอินทรีย์ ได้แก่ คณะกรรมการกลุ่มฯ แนะน้าคนในครอบครัวญาติพี่น้อง สมาชิกในกลุ่มแนะน้า  
วิทยากรท่ีมาอบรม เพื่อนบ้าน เซลล์ขายปุ๋ย และส่ือโทรทัศน์ วิทยุ ส่ิงท่ีประทับใจจากการใช้ปุ๋ยอินทรีย์ ได้แก่ 
คุณภาพของปุ๋ยอินทรีย์ พืชเจริญเติบโตดีแข็งแรง การใช้งานง่ายสะดวก ปรับสภาพดินให้ดีขึ้น ผลผลิตเพิ่มขึ้น 
ปริมาณอินทรียวัตถุสูง ลดต้นทุนการผลิต ดีต่อสุขภาพ พืชผักรสชาติดี และมีความปลอดภัย เห็นได้ว่ า ปัจจัย
เหล่านี้เป็นส่ิงท่ีลูกค้าประทับใจเมื่อใช้ปุ๋ยอินทรีย์ ซึ่งสอดคล้องกับการศึกษาของ กันธมาลา บุญประคอง (2559 
: 51-52) พบว่า ลูกค้ารู้จักสินค้าจากการที่เซลล์เข้าไปน้าเสนอขายปุ๋ยให้ลูกค้าได้รู้จักถึงท่ีบ้าน ลูกค้าประทับใจ
จากการใช้สินค้าแล้วได้ผล ปุ๋ยอินทรีย์มีคุณภาพดีเมื่อใช้แล้วพืชเจริญเติบโตได้ดี ผลผลิตเขียวนานแตกกอดีให้
ผลผลิตเยอะขนาดผลผลิตใหญ่ จึงเกิดการซื้อมาใช้ซ้้า และสอดคล้องกับงานวิจัยของ ณัฐณิชา สมศรีใส และ
จักรพงษ์ พวงงามช่ืน (2559 : 54-64) พบว่า การใช้ปุ๋ยอินทรีย์ของเกษตรกรในภาพรวมอยู่ในระดับมาก 
เนื่องจากเกษตรกรเช่ือว่า การใช้ปุ๋ยอินทรีย์ ช่วยรักษาระบบนิเวศในดิน เป็นการส่งเสริมการอนุรักษ์
ทรัพยากรธรรมชาติ และไม่ท้าให้มีสารพิษตกค้างในอาหาร ผลผลิตมีคุณภาพมากขึ้น ซึ่งก่อให้เกิดความ
ปลอดภัยอย่างแท้จริง ตลอดจนช่วยลดต้นทุนการผลิต ดังนั้น จะเห็นได้ว่า ลูกค้าผู้ใช้ปุ๋ยอินทรีย์ให้ความส้าคัญ
กับคุณภาพของปุ๋ยอินทรีย์ ปริมาณอินทรียวัตถุสูง ดังนั้น ปุ๋ยอินทรีย์ต้องมีคุณภาพมาตรฐานได้รับการรับรอง
จากกรมวิชาการเกษตร มีฉลากโลโก้สกรีนบนกระสอบ เพื่อสร้างความมั่นใจให้กับเกษตรกรผู้ใช้ปุ๋ยอินทรีย์  

จากการน้าการประยุกต์ใช้สุนทรียสาธกเพื่อเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดนั้น เห็นได้ว่าสามารถ
น้ามาใช้เพิ่มยอดขายได้จริง เห็นได้ว่าสุนทรียสาธกน้ามาใช้ประโยชน์เพื่อเพิ่มศักยภาพในการแข่งขันของ
องค์กรได้จริง ซึ่งสอดคล้องกับ ฉันทนิษฐ์ พงศ์ธนัตพร (2560:85) ศึกษากลยุทธ์ทางการตลาดโดยใช้สุนทรีย
สาธก กรณีศึกษา ร้านสมโชค อ้าเภอเมือง จังหวัดร้อยเอ็ด ซึ่งสามารถเพิ่มยอดขายสินค้าได้เช่นกัน  
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ข้อเสนอแนะ  
จากการศึกษาวิจัยเรื่อง การประยุกต์ใช้สุนทรียสาธกเพื่อเพิ่มยอดขายปุ๋ยอินทรีย์อัดเม็ดในจังหวัด

ยโสธร ผู้วิจัยมี ข้อเสนอแนะ ดังนี้ 
1. ผู้บริการควรของการรับรองมาตรฐานปุ๋ยอินทรีย์จากกรมวิชาการเกษตร เมื่อได้ใบรับรองแล้วจะ

สร้างความเช่ือมั่นในแบรนด์ท้ังจากลูกค้าเก่าและกลุ่มลูกค้าใหม่ท่ีสนใจทดลองใช้และสามารถท้าการโฆษณาได้
อย่างเต็มรูปแบบ 

2. ผู้บริหารและทีมขายควรเข้าอบรมเพิ่มเติมเพื่อเพิ่มความรู้ ด้านต่างๆ เกี่ยวกับการเกษตรอินทรีย์
ดินปุ๋ยอินทรีย์และความรู้อื่นๆ ท่ีเกี่ยวข้องเป็นประจ้า เพื่อให้ความรู้ความเข้าใจเพิ่มขึ้น เพื่อให้สามารถอธิบาย
และตอบข้อซักถามเกี่ยวกับปุ๋ยอินทรีย์ให้กับลูกค้าหรือผู้สนใจได้ 

3. แอดมินเพจ“ลุยเกษตรกับเพจลุงยูร” ควรมีทักษะในการส่ือสาร การตอบโต้และการให้ข้อมูลท่ีดี
เหมาะสมกับลูกค้าทุกกลุ่ม และการออกแบบคอนเทนต์ (Content) ท่ีเหมาะสมกับลูกค้ากลุ่มต่าง ๆ  

4. เนื่องจากมีคู่แข่งลงขายออนไลน์อยู่ก่อนแล้ว คือ ปุ๋ยมูลไส้เดือนอัดเม็ดกับมูลวัวอัดเม็ดท้าให้เสีย
โอกาสขายตัวอย่างทดลองไป ดังนี้ การหาตลาดกลุ่มใหม่ผ่านการใช้ส่ือออนไลน์จึงควรมีการโฆษณาอย่าง
ต่อเนื่อง เพื่อให้ลูกค้าจากท่ีเพียงเห็นผ่านตาเริ่มสนใจและคลิกเข้ามาดูข้อมูล 

5. ผู้บริหารควรมีการพัฒนาและปรับสูตรปุ๋ยอินทรีย์ส้าหรับไม้ดอก เพื่อน้าไปใช้ปลูกพืชอื่นๆ เช่น 
แคคตัส กล้วยไม้ กุหลาบ ไม้ประดับ เป็นต้น เนื่องจากปัจจุบันมีสูตรเดียวคือสูตรปุ๋ยอินทรีย์ท่ีเน้นการ
เจริญเติบโต 
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